






So bringen wir unsere Partnerschaft zum Fliegen

Schnelle Erfolge sind das beste Schmiermit-
tel für erfolgreiche Geschäftsbeziehungen. 
Darum investieren wir viel, wenn wir uns für 
einen neuen Partner entschieden haben. 

Ein strukturiertes Einführungsprojekt stellt 
sicher, dass Sie innerhalb weniger Monate 
Vertec Leistungs-Software erfolgreich am 
Markt verkaufen und implementieren kön-
nen. In einer ersten Phase unterstützen sie 
dabei je nach Bedürfnis unsere Spezialisten 
im Verkauf und in der Projektumsetzung. 

Damit erhalten Sie eine systematische Si-
cherheit, dass Sie Ihre eigenen Anstren-
gungen so effizient wie möglich in Ge-
schäftserfolge ummünzen können.

Monat 1. 2. 3. 4. 5. 6. 7. 8. 9. 10. 11. 12. 13. 14. 15. 16. 17. 18. 19.

Vertragsabschluss ▲

Login Partnerportal ▲

Pressemitteilung ▲

Web (gegenseitig als Partner aufführen) ▲

Marketingplanung (Zielmarkt, Aktivitäten) ▲ ▲

Messen ▲ ▲ ▲ ▲ ▲ ▲

Events (Zielmarkt) ▲ ▲ ▲ ▲

Weitere Marketing-Aktivitäten (Mailings etc.) ▲ ▲ ▲

Verkaufsschulung ▲ ▲

Partner-Workshops für den Verkauf (gem. Planung Workshops) ▲ ▲ ▲ ▲ ▲ ▲ ▲

Verkaufsunterstützung (Demos), nach Bedarf ▲ ▲ ▲ ▲

Kick-Off ▲

Vertec-Einführungsprojekt beim Partner ▲ ▲ ▲ ▲ ▲ ▲ ▲

Partner-Workshops für Projektleiter (gem. Planung Workshops) ▲ ▲ ▲ ▲ ▲ ▲ ▲

Projekt-Review Meeting (nach abgeschlossenem Projekt) ▲

Schwachstellen aufdecken ▲

Massnahmen definieren ▲

Partner-Tagung ▲ ▲ ▲ ▲ ▲

Release-Event ▲ ▲

Vertec No Business Party ▲

Vertec VIP Kundenkonferenz ▲ ▲

Quartalsmeeting ▲ ▲ ▲ ▲ ▲ ▲

Das Vertec Partner-Einführungsprogramm
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So bleiben Sie mit Vertec langfristig erfolgreich

Genauso wenig wie der schnelle Erfolg ist das langfristige Wachstum ein 

Zufall. Wir bieten unseren Premium Partnern eine ganze Reihe von Werkzeugen 

und Mitteln, um den gemeinsamen, nachhaltigen Erfolg sicherzustellen: 

 Regelmässige Partnertagungen und bilaterale Meetings, in denen 
 Verkaufsaspekte und Marketing-Aktivitäten diskutiert werden

 Regelmässige Workshops zur permanenten technischen 
 Weiterbildung Ihrer Vertec-Spezialisten

 Möglichkeit zu komplexeren und grösseren Projekten durch 
 entsprechende Qualifizierung

 Online Knowledge Base

 Erstklassiger 2nd-Level-Support

 Regelmässige spezifische Marketing-Unterstützung in Form 
 von Material und koordinierten Kampagnen

 Gemeinsame Messeauftritte zur Neukundengewinnung

 Erfolgsabhängige, lukrative Incentives

 Partnerportal mit Foren

«Ein integriertes System mit 

standardisierten Prozessen 

vereinfacht unter dem Strich 

allen die Arbeit und ermög-

licht Effizienz und strategi-

sches Wachstum.»

Dr. Rolf P. Maisch, Senior Management 

Consultant, Zühlke Gruppe

(400 User)
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Wir freuen uns auf die erfolg-
reiche Zusammenarbeit!

Reizt es Sie, gemeinsam mit Vertec die Herausforderungen der Dienst-

leistungsbranche anzugehen? Wir bieten Ihnen dafür die ideale ERP-Software 

und eine hervorragende Unterstützung in allen Bereichen. Wenn Sie 

Ihrerseits bereit sind, Überdurchschnittliches zu leisten, steht langfristigen 

gemeinsamen Erfolgen nichts mehr im Weg. 

Ich freue mich auf viele gemeinsame zufriedene Kunden!

Urs Berli, Verkaufsleiter Vertec AG
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Vertec AG
Tel. +41 43 444 60 00
Fax +41 43 444 60 09

Hotline: +41 43 444 60 05

info@vertec.ch
www.vertec.ch

Die Leistungs-Software

Vertec: Professionelle ERP-Lösungen für 

ambitionierte Dienstleistungsunternehmen

Vertec Enterprise

Vertec Treuhand

Vertec Engineering

Vertec Anwalt

Vertec IT-Services

Vertec Software-Engineering

Vertec Consulting

Vertec Agentur

Vertec Service public
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